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Nuestra propuesta

Hemos desarrollado una serie de servicios orientadas a generar valor a las empresas



Nuestra Propuesta

Add-On Facturacion Electrénica es una
solucién de facturacion electronica que propone

HUMANO, que busca cumplir la norma de

SUNAT (097-2012 de Emisién Electronica de
Comprobantes desde los Sistemas del

Contribuyente), que consiste en el proceso de la

Tecnologias
iSid Innovador
emision de comprobantes de pagos y la ovadoras
comunicacién electronica entre cliente vy

proveedor.

Con Humano no sdélo queremos cumplir con la
normatividad vigente y entregar un producto sino
brindar servicio de calidad por profesionales
altamente calificados y comprometidos.



Beneficios de Facturaciéon Electrénica con HUMANO

GENERALES

- Elimina costos de papeles, impresiones, distribucion por Courier, almacenamiento fisico por 5 anos.

- Permite acelerar su ciclo de cobranzas, las facturas llegan mas rapido a su destino.

- Cumplir con las normas establecidas por la SUNAT y evitar malos procedimientos en el uso de
comprobantes de pago.

- Seguridad en la emisién del documento, porque cuentan con un certificado digital, que es un mecanismo
de seguridad que garantiza su reconocimiento.

- Agiliza la comunicacion entre sus clientes y proveedores.

- Disminuye las horas/hombre por trabajos manuales del proceso de facturacion.

Facturacion Electronica

- Integracion nativa con el ERP SAP Business One.

- Profesionales altamente calificados con orientacién de servicio al cliente.

- Experiencia en la implementacion en empresa con alto volumen de transacciones.
- Compromiso y disponibilidad inmediata del equipo de proyecto

- Consultor designado de Post Venta.

MEDIO AMBIENTE

- Reduce el uso de nuestros recursos naturales para la elaboracion de papel, y la huella del carbon.




Proceso de emision y recepcion electronica
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Arquitectura de la Solucion
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Modelo de Operacion
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Metodologia del Proyecto

Gestion del Proyecto

A Presentacion de
Organizacion y Plan Analisis y Disefio Transicion por r&:raueha:? ;
de comunicacion de negocio configuracion capacitacién

Gestidn del Cambio

Gestion de Riesgos del Proyecto

Gestion de la Calidad




Planificacion del Proyecto

La implementacion de
Humano se requieren 5
fases con actividades cuya
duracién total sera de 12
semanas hasta el pase a
produccion. Luego del pase a
produccién, Humano se
compromete a realizar un
monitoreo constante por un
mes para verificar la
completa satisfaccion del
proyecto.

Nombre de tarea

~ Duracion » Comienzo - Fin

-

marzo abril mayo junio julio

agosto

4 Fase l: O izacion y Plan de icacid 9.38 dias mié 24/02/16 mar 3/03/16 i :
4 Organizacion 2.5 dias mie 24/02116  vie 26/02116
Entrega de Proyecto Comercial a Consultoria 0.88 dias mié 24/0216 mié 24/02/16
Definicidn de Equipo de proyecto Consultoria y Desarrollc 088 dias mié 24/02M6 jue 25/0216
Preparacion de Gantt preliminar 0.88 dias jue 25/02/16 vie 26/02/16
4 Plan de comunicacion 4.5 dias mar 1/03/16 lun 7103116 m
Presentacion de Kick-Off 0.83 dias mar 1/03/18 mar 1/03/16 B Cliente,Empresa
Revision de disponibilidad de equipo de proyecto 0.88 dias mar /0316 mié 2/03/16 | Cliente,Empresa
Validacion de Hardware y Software 2,88 dias mig 210316 lun 703116 11 Cliente,Empresa
Cierre de Fase |y Firma 0.28 dias un 70316 mar 803116 I Cliente,Empresa
4 Fase II: Anélisis y Disefio de negocio 18.38 dias lun 710316 jue 31103116 1
4 Andlisis 6.5 dias lun 7/03/16 mar 15103116 [ |
Levantamiento de informacién 4388 dias un 7/0316 vie 11/0316 Il Cliente,Empresa
Eleboracién de Alcance y Riesgo 0.88 dias vie 1103116 un 14103016 1 Cliente,Empresa
Presentacion de Alcance y Rissgo 0.85 dias jun 1403116 mar 15/03/16 I Cliente,Empresa
- Disefo 7.5 dias lun 21103116 mié J0/0316 —
Cierre de Fase Ily Firma 0.85 dias mig 300316 jue 31/03/16 I Cliente,Empresa
4 Fase ll: Transicion por configuracion 10.38 dias lun 410416 lun 18/04/16 [
4 Configuracion 9.5 dias lun 4/04/16 vie 15/04/16 M
Disefio de formatos POF 1.88 dias un 404116 mar SI04116 i Clients,Empresa
Configuraciones massive.FE y SBO 2.88 dias mar S/04/16 vie B/04/16 I Cliente,Fmpresa
Pruebas unitarias Internas 4.88 dias vie 8/04M16 vie 15/04/16 = Clit?nte,Empresa :
Cierre de Faze Il y Firma 0.88 dias vie 15/04/16 lun 18/04/16 n Cllente,Empresa
4 Fase IV: Presentacion de Pruebas y Capacitacion 15.25 dias lun 18/04/16 lun 9/05/16 I 1
4 Pruebas 4.63 dias lun 18/04116 vie 22104116 r .
Elaboracion de Plan de Pruebas 0.88 dias lun 18/04/16 lun 18/04/16 1 Clle.nte,Empresa
Homelogacion y Pruebas integrales. 3.88 dias lun 18/04118 vie 22/04/16 n ClIEI'IlE,EITIp[ESi:ﬂ
- Capacitacion 9.38 dias lun 25/04/116 vie 605116 I_: . CIiente,Eémpresa
Cierre de Fase IV y Firma 088 dias vie 6/05/16 lun /0516 :
4 Fase \: Inicio y Soporte 15.63 dias lun 16/05/16 lun 6/06/16
» Imicio 10.63 dias lun 16/05/16 lun 30/05/16 —
- Soporte 0.75 dias vie 3106M6 vie 3i06M6 Il [ CIiente,Empresa
Cierre de Faze V' y Firma 0.88 dias vie 3/06M6 lun 6/06/16 :



Ventajas de implementar con Humano

e Consultores con experiencia en proyectos de integracion de
sistemas, implementacion de ERP SAP Business One e
implementacion de Facturacion Electrénica.

e Consultor designado en el proyecto al 100% durante la fase de
homologacién, pruebas unitarias e integrales y salida en vivo.

e AddOn SAP Business One de anulacion de documentos:
Permite anular documentos de venta/compra que ya han sido
foliados (via documento de cancelacion); esta accidén envia una
comunicacioén de baja del documento a SUNAT.

e Revisién de documentos enviados:
Los documentos de venta tendran un atributo donde se podra
comprobar el estado del envio tanto para documentos generados
por el Punto de Venta como por SAP Business One.



